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Starte noch heute  
dein eigenes Nano-
Campo® Business

Baue dir mit NanoCampo® dein eige-
nes Geschäft auf. Fange noch heute 
an – profitiere von unserem Erfolg als 
Branchenführer und unserer grossen 
Erfahrung. Schafwfe die Grundlagen für 
dein eigenes NanoCampo® Geschäft 
und eine Karriere im Direktvertrieb.



Vielen Vorteile für  
engagierte Menschen 

Menschen, die Menschen  
helfen wollen. 
Du willst Menschen mit sinnvollen Pro-
dukten helfen. Wir wollen Menschen die 
sich auf die Zufriedenheit der Kunden 
konzentrieren können. Dies bedeutet, 
dass selbstendige Verkaufsmitarbeiter in 
der Kundenbetreuung in der Lage sein 
müssen, Fragen zu beantworten und 
Probleme zu lösen, um sicherzustellen, 
dass die Kunden zufrieden sind. Uns ist 
es wichtig, dass sich die Kunden wertge-
schätzt und respektiert fühlen.

Vielen Vorteile
Wir lieben Menschen, die Menschen 
helfen wollen, weil sie wissen, dass eine 
gute Kundenbetreuung entscheidend für 
die Zufriedenheit der Kunden und den 
Erfolg des Unternehmens ist. Als selb-
ständiger Verkäufer der NanoCampo-
Matten kannst du zudem von vielen Vor-
teilen profitieren. Insbesondere bieten 
wir dir ein ansprechendes Affiliate-Pro-
gramm und Multi-Level-Marketing-An-
satz an, das ermöglicht es dir, erfolgreich 
zu sein und gut zu verdienen.

Bei uns zählen Transparenz  
und Vertrauen.
Network Marketing ist eine spezielle 
Form des Direktvertriebs, die auf Emp-
fehlungen beruht. Selbstständige Part-
ner empfehlen Produkte, von denen sie 
überzeugt sind. So entsteht ein Netz-
werk, welches auf Vertrauen und Nach-
haltigkeit basiert. Als selbstständiger 
Unternehmer kannst du entscheiden, 
wo und wann du arbeiten möchtest. Du 
erntest die Früchte deiner Arbeit selbst, 
anstatt deinen Vorgesetzten reicher zu 
machen. 



Unser Multi-Level- 
Marketing Ansatz

Der Verkauf unserer Matte 
im Multi-Level-Marketing 
Modell bietet viele Vorteile 
für dich. 
 
Du kannst vom Affiliate-Pro-
gramm profitieren und so für 
jedes verkaufte Produkt eine 
Provision erhalten. Zum an-
deren bietet Multi-Level-Mar-
keting die Möglichkeit, dein 
eigenes Geschäft aufzubauen 
und zu wachsen. Du kannst 
dein Netzwerk erweitern, in-
dem dem du neue Verkäufer 
einstellst und dadurch deine 
Einkünfte steigerst.

Ein weiterer Vorteil von Multi-
Level-Marketing ist die Flexibi-
lität. Sie können Ihren Verkauf 
von zu Hause aus oder unter-
wegs durchführen und selbst 
bestimmen, wann und wie viel 
Sie arbeiten. Sie sind nicht an 
feste Arbeitszeiten oder -orte 
gebunden und können sich 
Ihre Arbeit selbst einteilen. 
Insgesamt bieten wir Ihnen die 
Möglichkeit, gut zu verdienen, 
Ihr eigenes Geschäft aufzu-
bauen und flexibel zu arbei-
ten.



Geld verdienen mit  
Multi-Level-Marketing?

Im Network Marketing und Direkt-
vertrieb gibt es einige Möglichkeiten, 
seriös Geld zu verdienen. Hier sind 
einige Tipps, die Ihnen helfen können, 
im Network Marketing und Direktver-
trieb erfolgreich zu sein:

Arbeite mit einem seriösen Unterneh-
men: Es ist wichtig, dass du dich für ein 
Unternehmen entscheidest, das seriös 
und vertrauenswürdig ist. Stelle sicher, 
dass du dich über das Unternehmen und 
seine Produkte informiert hast, bevor du 
dich entscheiden, für es zu arbeiten.

Lerne die Produkte gründlich kennen: 
Um im Network Marketing und Direkt-
vertrieb erfolgreich zu sein, musst du 
die Produkte, die du verkaufen willst, gut 
kennen. Stelle sicher, dass du die Funk-
tionsweise der Produkte verstehen und 
in der Lage bist, die Vorteile gegenüber 
anderen Produkten darzulegen.

Bauen dir ein starkes Netzwerk auf: 
Im Network Marketing und Direktver-
trieb ist es wichtig, ein starkes Netzwerk 
aufzubauen, um erfolgreich zu sein. 
Dies bedeutet, dass du dich mit anderen 
Menschen vernetzt und ihnen beim Auf-
bau ihrer eigenen Geschäfte hilfst.

Sei ehrlich und transparent: Es ist 
wichtig, dass du ehrlich und transparent 
bist, wenn du im Network Marketing und 

Direktvertrieb arbeiten willst. Sei offen 
über die Risiken und Herausforderun-
gen, die mit dem Geschäft verbunden 
sind, und stelle sicher, dass du realisti-
sche Erwartungen setzt.

Setze dir Ziele und arbeite hart: Um im 
Network Marketing und Direktvertrieb 
erfolgreich zu sein, musst du engagiert 
arbeiten und dir klare Ziele setzen. Stelle 
sicher, dass du regelmäßig an deinen Fä-
higkeiten und deinem Wissen arbeitest, 
um deine Erfolgschancen zu erhöhen.

Insgesamt gibt es im Network Marketing 
und Direktvertrieb viele Möglichkeiten, 
seriös Geld zu verdienen. Wenn du hart 
arbeitest, dich kontinuierlich verbesserst 
und mit einem seriösen Unternehmen 
zusammenarbeitest, hast du gute Chan-
cen, erfolgreich zu sein.

Werde ich mit Multi-Level-Marketing reich?

Leider kursieren in der Branche übertriebene 
und falsche Behauptungen und Versprechen 
zum Verdienst. Es werden enorme Einkommen, 
bei wenig Aufwand versprochen. Leider ist diese 
Annahme falsch. Insgesamt lässt sich sagen, dass 
die Verdienstmöglichkeiten im Network Marke-
ting sehr unterschiedlich sind und von vielen Fak-
toren abhängen. Es ist wichtig, dass man sich gut 
informiert und ein Unternehmen aussucht für 
das man sich wirklich begeistern und engagieren 
will.



Du willst dein eigener Chef  
seinund selbständig arbeiten? 
Hier einige deiner deine Vorteile.



Bei uns wird dein Engagement belohnt.  
Im Network Marketing baust du mit deiner 
Begeisterung und deinem Einsatz einen  
einfachen und direkten Vertriebsweg auf,  
indem du Empfehlungen für Produkte  
abgibst, von denen du überzeugt bist.


